Exemple de page résumé 2 – Le marché et les clients

Quel est le marché :

Décrivez rapidement le marché de votre innovation, n’hésitez pas à donner quelques chiffres significatifs … 

Quels sont vos clients :

Décrivez vos cibles de clientèle, la façon de les approcher , …

Quels sont vos concurrents :

Indiquez et précisez vos concurrents, votre spécificité par rapport à eux, … 

